
Инструкция по работе с оптовой платформой Oil Group Central Asia (shop.oil-group.asia)
Данный закрытый B2B-портал предназначен для дилеров, автосервисов, магазинов автозапчастей и автопарков. Он 
позволяет в режиме реального времени видеть индивидуальные цены, актуальные остатки на складах, отслеживать 
взаиморасчёты и документооборот и производить заказы.

➡ Этап 1: Регистрация и получение доступа Портал является закрытым, доступ в личный кабинет предоставляет 
администратор после проверки документов. Перейдите на сайт shop.oil-group.asia. 1. Нажмите кнопку «Заявка на 
партнёрство». 2. Заполните регистрационную анкету, указав: o Данные компании (Наименование, БИН, БИК и номер 
банковского счета). o Тип вашей деятельности (СТО, магазин, автопарк и т.д.). o Контактные данные (ФИО 
ответственного лица, телефон, e-mail). o Реквизиты действующего договора (если вы уже сотрудничаете оффлайн). 3. 
Прикрепите уставные документы компании (в формате PDF, JPG или PNG весом до 10 МБ). 4. Нажмите «Отправить 
заявку». После проверки менеджером, логин и пароль будут высланы на вашу электронную почту.



� Этап 2: Авторизация и Личныи�  кабинет 
1. На главнои�  странице нажмите «Вход». 
2. Введите полученные от администратора учетные данные. 

3. В личном кабинете нажмите на имя пользователя вам 
станут доступны: 
4. Ваш индивидуальныи�  менеджер
5 Условия оплаты и лимиты
6.Смена пароля 
7. Выбор языка



Этап 3: Главное меню и каталоги.
1. В верхнеи�  части экрана расположены бренды представленные на саи� те.  При выборе нужного 
бренда откроется вся продукция данного бренда для заказа. 
2. Раздел заказы - в данном разделе все ваши текущие заказы их статус и архив.
3. Для удобства все товары сгруппированы в разделе каталог с фотографиями.

� Этап 4: Раздел каталога (пример моторные масла).
1. В левои�  части экрана. доступны следующие параметры (Наличие на складе, Бренд масл, вязкость, 
тара литров. 
2. В центральнои�  части. раздел с маслом - фотография, описание, счётчик количества товара, добавить 
в заказ нужно количество, индивидуальная цена и количество на складе.
  



Этап 5: Раздел каталога Фильтры 
1. В левои�  части экрана. доступны следующие параметры - выбор нужнои�  категории фильтров. 
Наличие фильтров, бренд фильтров.

2. В центральнои�  части. Фотография, главныи�  номер MK Filter номер дублирует (JS Asakashi)
В описании указаны номера по SCT, MANN-FILTER- OEM/

3. В поисковои�  форме можно ввести нужныи�  номер по SCT или MANN-FILTER и поисковая система 
наи� дет на саи� те нужныи�  Вам номер.



� Этап 6: Раздел заказы
1. В левои�  части указаны наименования заказанных позиции� . 

2. В центральнои�  части. Количество заказаннои�  продукции по данному заказу. 

3. В правои�  части общии�  итог по заказу, кредитныи�  лимит на рассрочку и переход к следующему 
разделу оформление заказа.

� Этап 7: Подтверждения заказа
1. В левои�  части выберите условия оплаты

2. В правои�  части нажмите оформить заказ.

3. В зависимости от выбранных условии�  оплаты нажмите оформить заказ.

4. Через время будет сформирован счёт на оплату, которыи�  можно оплатить на реквизитам или по QR 



� Этап 7: Подбор фильтров
1. В правом верхнем углу экрана нажмите на подбор фильтров. 

2. Выберите из списка марку модель, год 
выпуска, и нужныи�  объем двигателя и 
нажмите показать

3. Из показанного списка выберите нужные позиции и добавьте в корзину в необходимом количестве. 



� Этап 8: Подбор по авто
1. В правом верхнем углу экрана нажмите на подбор по авто. 

2. Выберите из списка марку модель, год выпуска, и нужныи�  объем двигателя и нажмите показать

3. Выберите из списка нужныи�  компонент, нажмите на него из появившегося окошка выберите 
нужные позиции. 



� Этап 9: Раздел новинки и раздел хиты продаж
1. Выберите в каталоге раздел хит продаж или новинки.  

Новинки - В данные разделы добавляются позиции которые чаще всего покупали за последние 30 
днеи� . 
Новинки - Новые позиции которых ранее не было в портфеле компании



Этап 10: Сложности

Если инструкция не помогла вы всегда можете обратиться к Вашему персональному менеджеру, по 
телефону, видео связи или при личнои�  встрече. 

Наш специалист проведет обучения по пользованию Нашим закрытым  B2B-порталом! 

Или напишите руководителю отдела продаж на воцап по телефону +7 776 777 1060
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